Negocios Internacionais e

Comércio Exterior
Matriz Curricular 2020.2

Local ‘ Liberdade
Dias da Semana Segundas / Quartas
Horarios 19h — 22h30
Duracéo 12 meses
Carga Horéaria 360 horas / aula

Objetivo do Curso:

Proporcionar ao aluno uma formacgao executiva, com mentalidade global, que se adapte a
diferentes culturas, que compreenda os processos de internacionalizacdo das organizagdes
empresariais e que domine técnicas de negociacdo e de resolucao de conflitos.

Curriculo da Coordenadora:

Marilia Carolina Barbosa de Souza Pimenta

Doutora em RelacGes Internacionais pelo Programa de Pos-Graduagdao em Relagoes
Internacionais San Tiago Dantas. E pesquisadora do Moynihan Institute of Global
Affairs,Institute for National Security and Counterterrorism, em Maxwell School of
Syracuse University; pesquisadora/colaboradora do NUPRI-USP; pesquisadora/
colaboradora do Instituto de Estudos Econémicos e Internacionais-IEEI-UNESP e
coordenadora do curso de graduacdo em Relagdes Internacionais da FECAP.

Curriculo do Curso:

O Curso atende a demandas por especialista em comércio exterior frente aos desafios de
criar estratégias eficientes de internacionalizacdo de empresas, bem como vincular tais
estratégias a sustentabilidade sob o ponto de vista econdmico, politico, social, ambiental
e do compliance global.

Disciplinas/Conteldos*:
Moédulo 1 - Eixo Comum FECAP

1. Principios de Teoria das Organizagoes (28h)

e O papel dos gerentes e das organizagdes na sociedade contemporanea;

e Metéforas da dinamica organizacional: da concepgdo maquina aos sistemas vivos;

e Novos modelos organizacionais: da configuragdo maquina as organizagées em rede;
e  Estrutura Organizacional e Integracao de Empresas;

e Sistema de decisdes nas organizacdes;

e Poder e de politica nas organizagdes
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2. Estratégia Empresarial (28h)

e Conceito de Estratégia, sua evolugdo e importancia nas empresas modernas;
e Planejamento Estratégico: processo, técnicas, recomendacgoes e praticas;

e Andlise de portfdlio e analise setorial;

e Construcao de Vantagens Competitivas;

e Estratégia do Oceano Azul;

e Estabelecimento da Agenda Estratégica Empresarial.

3. Empreendedorismo e inovacgao (28h)

e Conceito de empreendedorismo;

e Fundamentos da inovacgao e promogao de cultura inovadora no ambiente de
negocios;

e Relagdo entre criatividade e inovagdo;

e Identificacdo de solucdes;

e Papel da lideranga na gestdo da inovacao;

e Inovacdo na era digital.

4. Lideranga (28h)

e Lideranca hoje: requisitos, implicacdes, objetivos e contribuicoes;

e O papel da percepcao e da comunicacdao na efetividade comportamental e tomada de
decisdo;

e Gestdo de equipes para resultados;

e Motivacdo e satisfacdo: diferengas teodricas e praticas.

Médulo 2 - Processos, Operacoes e Financas do Comércio Internacional.

ul

. Praticas de Comércio Exterior (28h)

Introducdo ao Comércio Exterior

Gestdo das Operagoes de Exportacao e Importacao
Tributacdo e Drawback

Siscomex, Siscoserv e Portal Unico de Comércio Exterior

6. Governanga Corporativa e Boas Praticas Empresariais na Unidao Europeia
(28h)

O Marco Europeu da Responsabilidade Social Corporativa;

O Marco das Nagdes Unidas sobre Empresas e Direitos Humanos;

O Pacto Global e o engajamento das empresas transnacionais;

Os Objetivos de Desenvolvimento Sustentavel e engajamento das empresas

transnacionais;

e As politicas de inclusdo e diversidade nas empresas: entre ganhos tangiveis e
intangiveis

e Estudos de Casos de Boas Praticas Empresariais na América Latina e Europa.
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7. Contratos Internacionais (28h)

¢ Ambiente pré-contrato e negociagdes internacionais;

e Formacao de contratos internacionais e Teoria Geral;

e Contratos Internacionais, tipos de contratos, gestdo e manutencao;
e Responsabilidade nos contratos e solugao de litigios;

8. Analise Economica do Comércio Exterior (28h)

Macroeconomia e o Comércio Internacional

Economia Brasileira: Fundamentos e Perspectivas

Analise e Ambiente Internacional de Comércio e Investimentos
Competitividade, Desenvolvimento e Insergdo Internacional

Médulo 3 - Estratégias e Politicas de Internacionalizagdo
9. Politicas de Comércio Exterior (28h)

e  Multilateralismo e Regionalismo comercial

e Negociagdes Internacionais de Comércio e Investimento
e Medidas regulatérias e o Comércio Internacional
Cadeias Globais de Valor e o Comércio Internacional

10. Economia Politica Internacional (28h)

EPI: Origens, Aplicagdes e debates

EPI e os Negdcios Internacionais
Instituicdes e a Ordem Econdmica Global
Integragdao Econémica Internacional

11. Estratégias de Internacionalizacdo de Empresas (28h)

Tendéncias e regulacdo internacional de comércio e investimentos
Internacionalizagdo: Conceitos e Teorias

Estratégias de Entrada e Expansao

Gestao e Desafios do Processo de Internacionalizacao

12. Marketing Global (28h)

Cross Cultural Management

Segmentacao, Posicionamento e Selecao de Mercados-Alvo
Canais de Marketing Global: Inovacgdo e Estratégia
Promocdo Global: Tendéncias, Desafios e Oportunidades

13. Disciplina Eletiva (de acordo com os programas oferecidos no periododo
curso- 24h)

e Soft Skills (desenvolvimento de Competéncias Pessoais)
e Orientacao e Elaboracao de Projetos de Pesquisa
e Palestras, Cursos, Seminarios e Workshop oferecidos pela FECAP
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Visitas Técnicas Obrigatorias

e Tendo em vista ofertar experiéncias praticas, o curso deve organizar visitas técnicas
aos alunos.

*Sujeitos a alteragdes a critério da Coordenacgdo de curso



